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前言 

非常感谢您关注老法师，并致力与老法师共同推进我国SaaS发展进程。 

现在加入我们，感受全新的合作模式。 

一、前景广阔 

据权威数据显示，2015年我国企业级SaaS市场规模预计达到将近200亿元人

名币。同时，因互联网、移动通讯网路的超速发展，中小微企业的SaaS需求也

日趋强烈。 

二、门槛低 

加盟商只需交付10000元保证金就能与老法师成为经销伙伴，在合作期内，

享受40%的收入分成收益。除非伙伴自动退出终止合作或代理竞争性相关产品，

老法师愿意持续与伙伴保持合作协议关系。每年绩效考核，伙伴不得低于10000

元结算。 

三、收益率高 

以一个员工每月发展25家用户，平均每家用户5000元的付费额，三个员工

每年净收益将轻松达到90万元以上。 

老法师还将不断推出各种增值服务产品，伙伴将通过销售增值服务提高收

益。 

四、交付快 

产品无需交付。伙伴不需要进行软件安装、实施与服务，全部在线自动化

完成。伙伴仅专注于挖掘潜在SaaS产品目标用户，通过演示交流，引导用户注

册体验决定购买后，伙伴可帮助用户在线自助开通SaaS服务，用户即可使用。

相比传统软件的安装部署，伙伴及用户投入的IT成本大幅降低。 



 

一、经销伙伴的定义 

1.1.经销伙伴的定义	

老法师服务经销伙伴（简称经销伙伴）定义：与老法师（上海）财务咨询

有限公司签署服务经销伙伴协议，通过授权向终端用户销售老法师在线管理服

务并提供相关支持服务的合作伙伴。 

经销伙伴是以不断提升老法师市场占有率为导向的各类伙伴总称，其重要

评核指标为该伙伴直接开拓的老法师付费用户数。 

1.2.	经销伙伴的种类与名称	

渠道经销伙伴统一名称为：老法师SaaS服务经销商。 

二、经销管理政策 

2.1.经销伙伴的加盟	

所有老法师经销伙伴均需要按照要求与老法师签署《老法师SaaS服务经销

伙伴协议》，并交付10000元保证金即可成为老法师授权合作伙伴。 

2.1.1 经销伙伴加盟资格 

　  ● 可以独立承担民事责任的自然人或企业法人。 

　  ● 认同老法师的经营模式和渠道管理理念，具有真诚、长期合作的意向，

持续发展的品牌战略意识。 

　  ● 积极销售老法师服务产品，有很强的市场开拓、用户发展能力；最好已



 

经在互联网应用服务或管理软件销售领域有一定的用户群体或者掌握了大量可

推动的用户资源。 

　  ● 加盟商需交付10000元保证金，用于货款抵扣，并在任何情况下均不予退

回。 

　  ● 能完成协议中明确的年度销售结算考核指标。 

　  ● 不以任何方式经营与老法师服务相竞争的同类服务。 

2.1.2.订货模式 

　 订货产品以软件激活码形式交付伙伴，伙伴须自行妥善保管激活码。伙伴凭

激活码可登录老法师代理商系统，订购老法师授权销售的老法师在线服务，订

购费用可从代理商系统中查到。同时，伙伴也可在系统中查询到资金的余额。 

　 　 

2.1.3.经营授权 

　  ● 销售授权：甲方授权乙方以甲方授权伙伴名义销售老法师上提供的【标

准SaaS服务】；标准SaaS服务：系指由甲方提供的以下类目的老法师在线服务： 

△老法师保留根据业务需要调整标准SaaS服务产品价格的权利，但会提前

通报伙伴，并给予相关的价格保护政策。 

　  ● 授权期限：《老法师在线服务经销伙伴协议》生效之日起至本协议终止

之日。 

2.1.4.经销伙伴加盟流程 

1.经销伙伴向老法师（上海）财务咨询有限公司提交加盟申请。 

2.老法师对经销伙伴进行伙伴资格审查。如果审核通过 ，双方签署合作协议；

如果不通过，则合作不再进行。 



 

3.经销伙伴按协议要求交付保证金 10000 元。 

4.老法师向经销伙伴颁发授权证书，并开通伙伴营销后台系统。 

5.经销伙伴可正式开展业务。 

 

 

2.1.5.协议有效期 

经销伙伴签署《老法师在线服务经销伙伴协议》，协议有效期约定方法按

照确保协议有效期涵盖12个自然月的原则签署。 

2.2.结算方式	

2.2.1.基本定义 

　  ●用户首次租费：系指终端付费用户按年一次性支付（可为多年）的标准

SaaS服务租用费（包含同一终端用户新购其他在线管理服务按年一次性支付

（可为多年）的标准SaaS服务租用费）。 

    ●用户续费收入：系已付费租用标准SaaS服务的付费用户在第一次租费到

期日后的再次续租费用。 

2.2.2.结算比例 

伙伴类别 用户首次租费伙伴分配比例 用户续费收入比例 

SaaS服务经销商 40% 20% 

 



 

2.2.3 结算流程 

　  ●授权伙伴直接面向终端用户销售标准SaaS服务，用户购买标准SaaS服务

支付的服务费用统一由授权伙伴收取，并由其向用户开具全额发票，同时必须

与用户签定《老法师标准SaaS用户服务合同》。 

　  ●授权伙伴收取了用户支付的服务费用后，应向老法师提出用户服务开通

申请，并保证用户信息真实有效，否则老法师可以拒绝受理。 

　  ●老法师将按照约定的比例，从伙伴持有的“友商卡”中扣取相应的费用，

并在3个工作日内开通服务。 

2.3.考核制度	

按照授权伙伴协议有效期内完成的结算款指标进行考核。年度考核期间为

合作协议生效期开始到合作协议截止日期，考核时间为合作协议截止日期。 

授权伙伴在考核期间内的考核达标，合作协议自动延续。如果年度考核不

达标，老法师有权终止合作授权。 

2016年度任务考核指标： 

考核项目 目标值 

新增付费用户结算款 不低于1000元/年

 

2.4 用户归属	

用户为授权伙伴的商机资源：授权伙伴登录“伙伴营销系统”，并在该系

统中由伙伴注册为最终用户的用户，该用户即直接归属伙伴。 

最终用户如果在老法师直接注册的，则无论该最终用户是否通过授权伙伴

购买老法师服务，均不属于伙伴用户。但提前将该用户报备为商机的除外。提

前报备的保护期为一个月，即该用户从报备之日算起一个月内提交订货订单仍

然归属伙伴。 



 

在保护期内的用户，其他伙伴不能在“伙伴营销系统”中注册为最终用户。�

三、其他 

老法师有权随时对本政策作出修订，一经修订即为生效，请各授权伙伴随

时登录“伙伴营销系统”关注最新的伙伴政策。本政策解释权归老法师（上海）

财务咨询有限公司所有。 

                          

 

                                   老法师（上海）财务咨询有限公司 

                                                   二零一六年一月 

 


